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95％
百分之九十的销售人员依然在使用

传统方式获取销售线索

70%+ 50%+

Ø 当前全球企业服务赛道正处于快速迭代、不断升级的区间中，通过老牌企业服务公司教育市场，到新兴企服企业加入赛道，企服行业正

迎来更大的发展机遇，但销售伙伴也因此遇到更大挑战：

ü 新人销售不断入局，短时间内专业提升赶不上业绩压力

ü 同行增多，竞争加剧

ü 销售流程复杂，大量时间浪费在无效工作上

ü 客户线索质量低，转化率迟迟无法升高

ü 销售机会短瞬即逝，往往后知后觉被人抢占先机

等等，以上挑战都在各个维度上阻碍公司销售发展；拓宽获客渠道、重构业务流程，打造新的10年内企服赛道的销售团队是销售管理者的当

务之急！

企业服务行业营销发展 进入新的10年

超过百分之七十的销售准备工作是
重复低效的

每天销售人员会错过目标客户一半
以上的销售时机
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聚焦精准客户、让销售花更多的时间与更多更精准的客户交流，并确保每次的沟通都能够做好足够的的准备。小蓝本消除了不必要

的时间浪费，高度聚合的信息与情报将琐碎的销售活动自动化。使销售团队中的每个成员能够更智能，更快和更有效地进行销售。

赋能企业销售 让你的时间花在更有用的地方

小白销售
快速进入销售状态，高效拓展新客户

转正周期缩短30%

KA客户经理
快速扩充人脉、自动时机触达
减少80%以上重复劳动

电销专员
减少重复低效销售工作，让电销精英专注于

精准客户效率超100%

销售主管
智能化客户管理平台，实时了解团队销售情况

团队效率提升30%

地推专员
地图拓客、批量客户搜索

减少60%以上无效客户拜访

销售VP
高纬度下监控销售生命周期，销售业绩时刻掌握

团队效率提升30%
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客户触达
多元触达方式有效减少前期销售工作

持续跟进
客户情报持续更新，销售时机时刻掌握

客户管理
智能化客户管理平台，与原有CRM系统无缝对接

潜客定向
细分市场和营销计划，让销售管理者360度了解目标市场

线索挖掘
全方位寻找销售线索，让一线销售弹药充足

贯穿销售获客周期

赋能每一个节点



一个成功的营销管理人员应该时刻都在考虑业绩增长，不断的分析及

明确最佳客户的目标画像。指导团队提供最佳的营销工具和策略，最

终实现业绩目标

ü小蓝本帮助你在进入市场之前，可以充分的了解市场状况，目标客

户数量、目标画像、竞争对手等关键信息，让市场及销售规划更准

确

ü小蓝本帮助你在营销活动过程中实时反应市场动态，竞品及KA客

户情报，及时调整策略，快速掌握市场关键情报信息

l 企业图谱

l 人脉图谱

l 行业分析

l 目标画像

l 地图工具

小蓝本帮助你快速定位你的目标市场区域、行业、职位、规模、
位置、产品.......

细分市场和营销计划

1 2 3

潜客定向 线索挖掘 客户触达 客户管理

4

持续跟进
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Ø 以目标客户为教育机构的企服公司为例

快速筛选目标客户种类 潜在客户企业画像分析

1 2 3

潜客定向 线索挖掘 客户触达 客户管理

4

持续跟进
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了解清晰目标市场后，一线销售人员最先做的就是
针对目标客户画像进行线索挖掘。

优质的销售线索会为中期销售工作带来事半功倍的
效果。

丰富的线索池源源不断为一线销售带来弹药，稳定
销售军心，提高销售效率。

1 3

潜客定向 线索挖掘 客户触达 客户管理

4

持续跟进

52



商务
赢在起点

100+智能筛选器
精准聚合行业、区域、智能等维度目标客户，支持定制

50+智能标签及分类
360聚合行业/目标领域关键信息、KP、情报

Ø 智能拓新、智能查询

1 3

潜客定向 线索挖掘 客户触达 客户管理

4

持续跟进

52



Ø 大量销售线索获取后，针对目标关键人，小蓝本帮助你设定了多种触达手段，不再拘泥与电话、短信等
传统触达方式，结合互联网模式，更多手段联系你的目标客户。

ü 人脉触达

ü AI自动外呼

ü SMS

ü EDM

ü 信息流

ü 销售联盟

1 2

潜客定向 客户触达线索挖掘 客户管理

4

持续跟进

53
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Ø 无论是小客单价还是KA项目，销售人员与目标客户的关键决策者的对接是最重要的。

Ø 小蓝本帮助你对KA客户的情报进行实时跟踪，力争抓取转瞬即逝的销售时机

03

Ø 小蓝本帮助你对重要KP的情报进行实时跟踪，随时掌控KP公开情况

1 2

潜客定向 持续跟进线索挖掘 客户管理

3

客户触达

54
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u 可自定义KA客户关键情报，掌握一手情报信息

KA客户实时情报跟踪

1 2

潜客定向 持续跟进线索挖掘 客户管理

3

客户触达

54



目标KP情报实时跟踪

Ø 情报相关主体自动关联

1 2

潜客定向 持续跟进线索挖掘 客户管理

3

客户触达

54



Ø 企业活跃度监控

Ø 企业动态提醒

沉睡客户实时激活动态提醒

Ø 企业经营指标监控

1 2

潜客定向 持续跟进线索挖掘 客户管理

3

客户触达

54



自动推送目标客户最佳拓展时机

Ø 最佳时机的自动触达

u 使用预设的触发器根据不同的销售时机，自动展开最正确的销售行动

1 2

潜客定向 持续跟进线索挖掘 客户管理

3

客户触达

54



Ø 小蓝本帮助你实时或按计划更新您的客户，联系人和潜在客户，以便您的销售
和营销团队始终可以随时获得最新信息。

ü 客户信息实时更新

ü 情报监控

ü 字段补全

ü 销售自动化

1 2

潜客定向 客户管理线索挖掘 持续跟进

3

客户触达
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竞争分析

90%
减少无效劳动

300%
销售效能

小蓝本是市场上为数不多的仅专注于销售智能化的技术公司，核心价值是提高销售团队的效率和整体生产力

更细分行业领
域的销售智能

更专注于不同销售
角色的使用者

更聚焦于头部企业
的360度数据维度

更细分行业领
域的销售智能

数据
维度

解放销售双手价值
维度

用户
维度

更精准的找客户

只聚焦于营销
人员

更关注于实时性

聚焦于业务的
场景化AI改造

简约直接 聚焦情报于时机 多客户端 数据更灵活产品
维度

ü 打造中国最精准的核心职能组织价格数据库

ü 实时全网全量监控公司及关键KP动态情报
ü 智能更精准的推荐实时线索给企业营销人员

ü 无障碍整合数据，通过API/平台等多种方式实现数据共享

ü 无限减少销售手工劳动，用AI逐步替换，更高效专注于商务工作

ü 行业纵深更强，行业销售图谱更了解客户的目标客户画像，更精

准推荐



Who？
正确的目标

Why？
正确的情报与时

机

How？
正确的触达与沟

通

正确的时机、触达到正确的人
借助小蓝本智能拓客平台加速销售业绩增长

关于小蓝本

ü 基于AI技术，帮助用户快速识别目标客户和决策者，获取不断更新的关

键情报

ü 通过行业销售知识图谱，监控目标公司的购买信号和综合信息，发现最

佳销售时机

ü 通过自动化手段协助销售人员进行精准触达，使销售人员能够通过在正

确的时间向关键的人传达精准的信息，从而缩短销售周期并提高效率

人工智能+行业图谱+营销场景

小蓝本科技致力于通过AI技术与大数据处理能力并匹配行
业知识图谱从而重构中国商业销售场景与营销全流程。


